
 Fatih Kalyoncu 
Kıdemli ihracat satış uzmanı olarak, küresel
pazarda liderliği hedefleyen bir vizyonla hareket
ediyorum. Yıllar süren deneyimlerim ve başarı
dolu geçmişimle, firmaların ihracat alanındaki
büyüme stratejilerini yönlendirme
sorumluluğunu üstleniyorum.
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Stratejik Pazarlama ve
İhracat Satış Planlaması
Küresel rekabetin hüküm sürdüğü bu çağda,
stratejik planlama benim için sadece bir
zorunluluk değil, aynı zamanda tutkudur.
Pazar analizi ve güçlü bir ihracat satış planı
oluşturarak, firma hedeflerine ulaşmak için
etkili stratejiler geliştiriyorum. Sektör
trendlerini anlık takip ediyor, firmaları
geleceğe taşımak adına öncü adımlar
atıyorum.
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Müşteri İlişkileri ve
Global Ağ Kurma

Müşteri memnuniyetini zirveye taşımak ve
global arenada sağlam bir ihracat satış
ağı kurmak benim için bir misyon niteliği
taşıyor. Mevcut müşteri ilişkilerini
güçlendirirken, yeni müşteri bağlantıları
kurmak ve stratejik iş ortaklıkları
oluşturmak adına etkili bir iletişim
stratejisi yürütüyorum.
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Liderlik ve Ekip Yönetimi
Kıdemli ihracat satış uzmanı olarak liderlik,
benim için sadece bir unvan değil, aynı
zamanda bir sorumluluktur. Ekip
arkadaşlarımın potansiyellerini
keşfetmelerine rehberlik ediyor, onları ilham
verici bir iş ortamında destekliyorum.
Takımımla birlikte, başarılarımızı daha da
ileri taşıyoruz.
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Satış Stratejileri ve
Büyüme Odaklı

İnovasyon
Sadece ihracat satış hedeflerine ulaşmak
değil, aynı zamanda sürekli büyümeyi
hedeflemek benim stratejik yaklaşımımın bir
parçası. Yaratıcı satış stratejileri ve inovatif
çözümlerle, müşteri tabanımızı genişletiyor ve
firmamızı sektördeki lider konumuna
taşıyoruz.
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Performans Analizi
ve Sürekli
İyileştirme

Başarı, sürekli gelişim ve performans
analiziyle elde edilir. İhracat satış verilerini
detaylı bir şekilde analiz ediyor, güçlü
yönleri öne çıkarıp zayıf noktaları
belirleyerek stratejilerimizi sürekli
iyileştiriyorum. Bu, sadece geçmiş
başarılarımızı değil, aynı zamanda
geleceğe dair hedeflerimizi belirleme
konusunda da bize rehberlik ediyor.

www.kalyoncufatih.com



Küresel Trendlerin
Takibi ve Gelecek
Odaklı Planlama

İhracat dünyası sürekli değişen bir
ortamdır ve ben de bu değişimlere ayak
uydurmayı ilke edinirim. Küresel trendleri
yakından takip eder, sektördeki
gelişmeleri analiz ederim. Bu bilgi
birikimiyle gelecek odaklı planlar yapar,
firmamızı sürdürülebilir başarıya
taşıyacak stratejiler geliştiririm.
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İhracat Müşteri Ziyaretleri

Yaptığım kapsamlı araştırmalar sonucu
edindiğim kontaklar ile randevular oluşturup ilgili
ülkeyi/müşteriyi bizzat ziyaret ediyorum. Ve
ihracat satış faaliyetlerini yüzyüze daha etkin
olarak sürdürmüş oluyorum. Bu noktada, yabancı
dilimi etkin ve ikna edici bir şekilde kullanabilmemi
en büyük avantajım olarak görmekteyim. 
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İhracat Satış
Seyahatlerim
Bugüne kadar bireysel olarak
Avrupa, Asya ve Afrika'daki birçok
ülkede çok sayıda müşteri ziyaretleri
gerçekleştirdim. Ayrıca yurt içi ve
yurt dışındaki fuar ve konferanslarda
hem katılımcı hem de ziyaretçi
olarak görevler aldım. Uzun süreli ve
sürdürülebilir ilişkiler kurma
prensibim gereği, gittiğim ülke ve
firmalarda edindiğim sosyal çevreler
ile o ülkelerde yerel biri gibi rahatça
satış faaliyetlerimi
gerçekleştirebilmekteyim. 



İlginiz İçin
Teşekkürler
İhracat Satış alanındaki kariyerimdeki heyecan
verici yolculuğu, projelerimi, ve tüm yenilikleri
yakından takip edebilmek için kişisel websitem,
www.kalyoncufatih.com adresini ziyaret
edebilirsiniz.
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